校友彭海涛在2017年毕业典礼上的发言

世界那么大，我只爱井大！ 
敬爱的老师，亲爱师弟师妹，我是2000级中文2班彭海涛， 2000年来井大第一天，我对眼前情况一脸懵逼，因为我在吉安县一个农村长大，刚走出大山，又来到了另一座更大的山。第二天晚上，我就开始思考余生，虽然我们没有名气，但我们更接地气；虽然我们没有响亮的招牌，但我们有荣耀的靠山。我们伟大的领袖毛主席都是从井冈山走出来的，厉害了，我的哥，机会来了。
一晃17年过去，当初的稚气青年，现在变成了老司机。今天毕业典礼过后，绝大多数师弟师妹都要到江湖上去飘了，我总结几点套路，跟师弟师妹们分享，也许能用上。
套路一，不怕输
不管你愿不愿意，不管你是学霸还是学渣，摆在你面前的只有一条路，亮出你的大招，独自杀出一条血路。付出一切的勇气，才是我们最好的武器。
我09年创业初期，你想得到和想不到的困难都会来到，每做一件事情都可能是失败，订的货不到，发给客户的货被冻坏了，标签做错了全部重新贴。创业第二年，公司还在亏损，身无分文，但找到一个推广自己的好机会，可以投央视网广告，我确认信息没有问题，果断借钱18万，将我们每天品牌与央视网对接，在第二年春季招商，我们大获全胜。先输才会赢。
套路二，不放弃
选择了，就不要轻言放弃，专注才能出成绩。马云一毕业干了5年的老师，很多名人一生只干了一件事，那可能就是大事。
07年，我来深圳之前，我就对自己说：“生不是深圳的人，死是深圳的鬼”，我只想告诉自己，坚定自己的选择，才能放下心来做事。10年创业初期，有一个同事劝我做茶，说也有钱赚，我就问两个问题，红酒你卖的好吗？他说不好；那你对懂茶吗？他说不懂；那我说，红酒没卖好，茶你又不懂，你卖的动吗？我坚定的拒绝了。从08年进入进口红酒行业，09创建每天红酒超市连锁品牌至今， 10年磨一剑，现在全国有26个直营店，8家分公司，前年已经实现年销售过亿的小目标。这就是专注不放弃带来的价值。
套路三，“不要脸”
今天我敢站在台上分享，我想我也是很“不要脸”了！师兄今天现身说法，告诉大家“不要脸”就是主动出击，是不放弃套路的升级版，如果世界有“不要脸”搞不定的事情，那就坚持“不要脸”。
14年，我们公司规划发展微商，当时杭州有一家公司做的很不错，我们想找他们合作，一个月连客服都没找到，只找到地址，后来我们开会凌晨两点决定，订早上6:30机票飞杭州，去了没有预约，被人拒绝了，但我们，发挥不要脸的套路，他不见我们就不走，最后，我们找到负责人，合作顺利开启。
套路四，不怕苦
关于吃苦的套路，相信所有的人都明白，但做到的很少。师兄负责任的告诉你，想找到即赚钱多、又稳定、还不辛苦的工作，那是不可能的，趁早断了这个念想。
我去深圳身上就200元钱，有一天周六晚上快12点，我们班同学彭贻君打电话给我邀请我出来吃宵夜，我说还在上班，他说，你那么拼命干什么，我说，除了命我们还有什么可以拼？前年我们开始和澳大利亚前10强的酒庄合作，联合打造了1款全球品牌，澳洲小黄鱼红酒，我们为了做好调研和设计，收集了近10万多张图片，累计通宵25个晚上，才策划一款接地气的产品。所以，所有的成绩都离不开辛苦的付出。
套路虽好，行动第一。我的目标是2024年单年销售突破100亿，想想小心脏都有点激动，但我相信，台下的师弟师妹们在不远的将来，有可能创建千亿级公司，或者成为最优秀的人民老师，以及在各行各业为人类做出更大贡献，我的小心脏就更加受不了，因为我曾经给你们这些优秀的人才讲过一点点套路。
最后，请让我以师兄的名义说声：我爱井大，我爱你们。请记住，相信自己，创造奇迹的就是你！
